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Warum braucht der Unternehmer

von heute eine Homepage?





• 15,5 Milliarden Euro Umsatz (2009)

• Durchnittlich 208 Euro pro Einkauf (2009)

• 9,4 Kaufvorgänge pro Jahr

• Bis 2014 -> 44 Milliarden Euro Umsatz



• Zeitersparnis

• Einkauf kann von zu Hause erledigt werden

• Eventuelle Preisvorteile

• Produkte können einfach verglichen werden



Kaufentscheidungen werden online vorbereitet!



1. Homepage

2. Eventuell einen Onlineshop

3. Verkauf über Internetplattformen

4. Online Marketing



Was macht eine gute Homepage aus?

• Ordentlich und übersichtlich

• Nicht zu verspielt

• Zusatzinformationen für den Besucher

• Nicht zu viel Text

• Sollte häufig aktualisiert werden

• Design 2x/Jahr verändern



CMS

• Alle Inhalte können bearbeitet werden

• Besucher können Inhalte hinterlegen



10 Erfolgsfaktoren für den Onlineshop

1.Sortiment

2.Benutzerfreundlichkeit

3.Service

4.Versandkosten

5.Sicherheit
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6.   Datenschutz

7.   Warenpräsentation

8.   Produktsuche

9.   Zahlungsmöglichkeiten

10. Ladezeiten



Verkauf über Internetplattformen

• Ebay

• Amazon

• sonstige



Suchmaschinenmarketing

• Bezahlbare Angebote

• Nur Besucher mit potentiellem Kaufinteresse

• Kostet nur wenn jemand auf die Werbung klickt



Google AdWords



Suchmaschinenoptimierung

• Keine monatlichen Kosten

• Insbesondere bei Nischenprodukten sinnvoll

• Günstig und gut



Andere Werbemöglichkeiten

• Branchenbücher

• Internet-Foren

• Blogs

• Verzeichnisse und Web-Kataloge

• Social-Marketing



Klassische Werbung

• Flyer, Visitenkarten, Plakate

• Kataloge

• Werbegeschenke

• Werbeschilder



Vielen Dank!


